
October 2025 

We are hiring!  

 

Blue Lane Factory (Brussels) empowers C-level executives, top sales leaders, and negotiators 

through exclusive training & coaching programs. 

 

👉 Are you a commission-only sales closer with high-ticket B2B experience, with digital marketing 

skills (LinkedIn & social selling)? 

 

We offer: 

✔️ Attractive commissions for sales (high-ticket programs) 

✔️ A premium international product with strong positioning 

 

🔹 Interested? Check the job post below and send us a direct message: 

 

                       philchapel@bluelanefactory.com  

 

We are looking for an independent sales closer (freelancer) to sell our high-ticket programs to decision 

makers (CEO, HR, L&D, Sales Directors). 

 

Your role: 

•          Reach out to the right decision makers (C-level, HR, L&D). 

•          Conduct professional sales conversations and close deals. 

•          Work on pure commission basis (for Premium training and coaching fees). 

 

Profile: 

•          Proven experience in high-ticket B2B sales. 

•          C-level network is a plus. 

•          Fluent in English, French, and Dutch. 

•          Entrepreneurial, results-driven, independent. 

 

We offer: 

•          Premium training & coaching programs. 

•          Very attractive commission structure. 

•          Flexibility (remote or Brussels-based). 

 

 

 

https://www.bluelanefactory.com 
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Nous recrûtons ! 
 

Blue Lane Factory (Bruxelles) accompagne les dirigeants, top vendeurs et négociateurs à travers 

des programmes exclusifs de formation et coaching. 

 

👉 Êtes-vous un closer commercial indépendant expérimenté en B2B haut de gamme avec des aptitudes 

en matière de marketing digital (spécialisé en LinkedIn & social selling)? 

 

Nous proposons : 

✔️ Commission uniquement pour la vente (fort potentiel sur programmes haut de gamme) 

✔️ Produits exclusifs et internationaux 

 

🔹 Intéressé(e) ? Vérifiez le jobpost ci-dessous et envoyez-nous un message prive: 

 

                          philchapel@bluelanefactory.com  

 

Nous recherchons un closer commercial indépendant (freelance) pour vendre nos programmes haut de 

gamme auprès de décideurs (CEO, DRH, L&D, Directeurs Commerciaux). 

 

Votre rôle : 

•          Identifier et contacter les bons décideurs (C-level, RH, L&D). 

•          Mener des entretiens professionnels et conclure des contrats. 

•          Travailler uniquement à la commission (tarif haut de gamme pour formation et 

accompagnement personnel). 

 

Profil : 

•          Expérience en vente B2B haut de gamme. 

•          Réseau C-level apprécié. 

•          Maîtrise du français, néerlandais et anglais. 

•          Autonome, orienté résultats, esprit entrepreneurial. 

 

Nous offrons : 

•          Programmes de formation et de coaching uniques. 

•          Structure de commissions très attractive. 

•          Flexibilité (à distance ou Bruxelles). 

 

https://www.bluelanefactory.com 
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Wij zoeken toptalent! 

 
Blue Lane Factory (Brussel) begeleidt C-level executives, topverkopers en onderhandelaars via 

high-end trainingen & coaching. 

👉 Ben jij een sales closer met ervaring in high-ticket B2B met digital-marketingskills die bruikbare 

leads kan genereren via LinkedIn & social selling? 

Wij bieden: 

✔️ Commissieloon voor sales (zeer aantrekkelijk, high-ticket trajecten) 

✔️ Werken met een exclusieve internationale Training & Development programma’s 

🔹 Geïnteresseerd? Bekijk de details in de jobpost hieronder en stuur ons een bericht:  

                               philchapel@bluelanefactory.com 

Wij zoeken een zelfstandige sales closer (freelancer) die onze high-end programma’s verkoopt aan 

eindbeslissers (CEO, HR, L&D, Sales Directors). 

Jouw rol: 

•          Contact leggen met de juiste beslissers (C-level, HR, L&D). 

•          Professionele gesprekken voeren en deals sluiten. 

•          Werken op commissie (gebaseerd op een Premium dagtarief voor training en coaching). 

 

Profiel: 

•          Ervaring met high-ticket B2B sales. 

•          Netwerk op C-level is een plus. 

•          Ondernemend, resultaatgericht en zelfstandig. 

 

Wij bieden: 

•          Hoogwaardige programma’s met bewezen impact. 

•          Aantrekkelijke commissiestructuur. 
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